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28.12á 01.01Ubatuba
09.01 a 14.01 f. janeiro
09.02á 13.02café jant
Cida Tur 3276-3532

761168

Compra SP s.2ª e 5ªf
F.99794-7100 Nely

744747

Compra SP, 3ª e 6ª _
feira 99841-0953 Erika

762193

Compras SP s.6ª/dom
e 4ª Gomes: 3021-4959
99656-9715/981810428
Ismênia: 3016-1163/
99712-6179/981289230

735757

Excursão ComprasSP said
2ª 4ª 6ª ônibus semileito
wifi, café manhã. F: 3018-
9196/ 99711- 8034 Cleide
99181-1946 whats Elaine

759317

Ilha Comprida (Reveillon)
28/12 à 01/01/2018
Inf. e reservas (14) 3203-
9106 / 99680- 9475/
99756-0269 (Neia)

761417

N a t a l  e  R e v e i l l o n
Ubatuba  99815-2390

760450

Praia Gr.08á10/12 café
almoço/janta 99815-2390

762242

Praia Grande 15/12 à
1 7 / 1 2   c /  c a f é  d a
manhã, almoço e janta.
99665-0784/ 99700-8084

241034

Praia Grande 25/11 á
2 6 / 1 1  c /  c a f é  d a
manhã, almoço e janta.
99665-0784/ 99700-8084

241036

Thermas de Laranjais 26/
11. Inf. e reservas (14)
3203-9106 / 99680-9475 /
99756-0269 (Neia)

759436

Ubatuba (carnaval) 09 à
13 fevereiro/2018. Inf. e
reservas (14) 3203-9106 /
99680-9475 / 99756-0269
(Néia)

759434

$ bom 14 3016-2382
99868-9940 / 98125-9940
classictourvans@gmail.
com

759309

$1000 a $2000 Negocio
próprio (14)99701-8997

749946

Adm de Condomíni-
os e serviços contra-
ta Representante Co-
mercial.  Enviar CV
para adm.lrservicos@
gmail.com

762244

Doméstica c/ referência
p/ idosa c/ 89 anos.
F: 3011-0668

242022

Serralheiro/ 1/2 oficial
fixo + cesta básica p/
portões  3236-1829

762189

Vidraceiro c/ prática.
F: 99706-3318

762194

$  0,00 frete e montador
99602-4449 mudanças

748727

$ 0,00 frete/mudança
HR/ baú F:99711-2228

740908

$  0 , 0 0 3 0 1 6 - 4 8 9 8
$40,00 carreto c/ ajud.

692540

$ 0,5 Montador de Móveis
F:99890-5276

744773

$ 40,00 a part 99680-
1588carreto /fret/ mud

744787

$ b.Pedreiro,telhad re-
form.geral elet997310308

759363

$ Bom 99701- 4545
encanador, conserto
telhados e limpeza de
calhas, desentope.

762190

$ bom frete/mudança
997646323/991264632

464163

$b.Limpeza Terreno poda
árvore carreto99731-0308

744761

0,00$ Carr. c/ ajud $40
30115016/ 99701-1758

756097

Aprenda a vender no
Mercado Livre. F: 14
99102-4041

241855

Araújo const. e ref.
pedr, pint, hidr, telh.
3016-0127/ 99676-1053

423481

Ar-Cond.Split e Inst.
Elétrica F:99793-5437

744765

AS PRAGAS
Controle de Pragas
Morcego 2anos garantia
Cupins 5ano garantia
Pombo,rato,formiga,etc.
F.(14)99732-6591.

744742

Corte, escova, colo-
ração,  progress iva ,
depilação e maquia-
gem F: 98100-7253
Joseane Santos

242030

Desentup.c/ máquina
ac.cartão 3018-1838

744763

Desentupidora CWD c/
máq.Rotoruter 3203-0433

714682

Eletricista - Rafael Felipe
residencial e comercial.
(014)991578925 Whats

761232

Eletricista res/cial
99819-5575/99819-2542

759361

Pedrinho Mudanças
3011-6309 / 99777-4904

759327

Pinturas em geral, preço
imbatível. F: 99687-3406

760099

Reforma de sofás e
cadeiras. F: 3232-1588

241038

Só Sinteko Rasp. e
aplicação F:3214-4417

744745

Synteko 3016-1313
ou 99788-7816

744743

Conserto cadeiras de
escritório. F: 3232-6772

714688

Prateleiras de aço,móveis
usados para escritório. F:
3234-5101 reforma

759313

ALFER VIDROS
Temperados direto da fábr.
30115883 porta,janela,box

716012

Churrasqueira Colo-
nial Bauru 3237-2102

486863

Churrasqueira é só
na Expansão 32037498

560054

Contêineres p/ obras é na
São Sebastião locações. F.
3241-0833 / 99652-8101

759318

Tijolo Baiano R$ 399,00
milh a vista. Areia fina 06
mts R$ 280,00 a vista
Telha roma / port resinada
R$ 899,00 milh a vista
0 1 4  9 9 7 7 0 - 2 2 8 8  /
98144-0869.

762238

Vdo mangueira usada,
palanque de arueira e
ripão de itaúba e ipê.
F: 99747-5246

242020

POLÍCIA
Militar e Civil. Curso 
preparatório para concur-
sos públicos "O único que
te acompanha em todas as
fases". Período: Diurno/
Noturno F(14) 998898178

760356

$ 25,00 banho, grátis uma
tosa higiênica e corte de
unha pequeno porte.
Chiquinho Pet Shop Av.
Octávio Mangabeira, 4-10
F: 3245-8461/99739-9407

762232

Filhote mini fox paulis-
tinha. F: 99855-3318.

242025

Touros Nelore PO _
pronto para trabalho
c/ excel. linhagem tds
c/ RG e exames (14)
997531228/ 997531270
c/ Davi ou 998094481

748913

Vdo mangueira usada,
palanque de arueira e
ripão de itaúba e ipê.
F: 99747-5246

242019

www.chacarasantafeli
cidade.com.br e Buffet
Sta Felicidade 3879-6886

712399

-$ Agrograma $4,00 p/ m²
99712-0847/99769-7007

759314

$6x s/ juros BA Serra-
lheria vários portões a
pronta entrega 3016-2564

759253

Allfer Portão basculante
linha 2017 partir $1699.
social embutido,não
retem água,motor PPA 600
conserto e manut em sua
casa até 12 x 3236-1829

759519

ART TOLDOS
996214543/ 32125330

462764

Atacadão Vidro Box
997023781/ 32034329

562011

Box Vidro Liquidação
5x 3011-5883 porta/jan

716013

Concertina, R$19,90
3016-6932/ 99618-8186

744760

Conselheira Espiritual
Guadalupe. F: 3010-8441
99641-8441

759255

Massagem c/ relaxamento
F:99768-1650

761160

M a s s a g e m  r e l a x
99764-4143/98182-0889

744748

Massagem Terap e relax
c/ local F:99891-7125

748730

M a s s a g e m
99764-2065/ 3018-4449

744752

Prof  Jan cada dia
m e l h o r  +  d e  m i l
pacientes atendidos
3239-2613/99733-6119

761126

Q u e r v e n d e r  s e u s
produtos pela internet?
Faça 50 vendas em 45
dias. F: 14 99102-4041

241856

TV Claro Pré 2 anos
grátis 40 canais – em
10 x só na Megasat
3234-8112 / 99133-6841
whats Araújo Leite, 13-15

762136

Vdo jazigo, Jardim Ypê,
3 gavetas, parte alta.
F: 99773-4901

242015

Vende -se terra $ 100,00
caminhão c/ 12mtrs. F:
99103-1711

761659

Vendo jazigo cemité-
rio Jardim do Ypê. F:
14 99824-2357

242011

( 0 1 4 )  9 9 8 5 0 2 8 1 2
Daniela 22 anos

241986

Ariele, 45 anos, loira.
99702-6154.

241768

Carla 26 anos, pele
clara. 14 98107-7723.

241992

Luana morena 31 anos
F: 99840-7082

242012

Renata loira 22 anos.
F: 99706-8332

242021

T h a í s  l o i r a .
99838-0238

242044
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FRANQUIA PARA A ALMA
A idéia de franchising, associada 

a um produto ou a um serviço já 
reconhecido pelo mercado, de fácil 
consumo e pronto para ser imple-
mentado para reverter o investimen-
to em lucro em curto 
espaço de tempo, está 
evoluindo e invadindo 
terrenos nunca antes 
imaginados. Além da 
necessidade constante 
de consumir, o ser hu-
mano também busca 
caminhos para a sua 
autorrealização que o 
ajudam a enfrentar e 
vencer os próprios limites. Nesse sen-
tido, somente a prática de uma ati-
vidade artística é capaz de fazer com 
que cada um descubra e desenvolva 
talentos inatos como forma 
de expressão e de bem-estar 
em sintonia com o mundo. 
Foi com a proposta de levar 
a arte a todos os interessa-
dos que o artista plástico 
Laerte Galesso criou e co-
manda hoje a Academia Brasileira 
de Arte (Abra) – www.abra.com.br 
–, escola de arte e design que surge 
como opção inédita de franquia para 
quem tem afi nidade com o universo 
das artes e deseja dedicar-se ao ensino 
de todas as modalidades artísticas no 
exercício do empreendedorismo. Em 
depoimento exclusivo e com muito 
ânimo para expandir o negócio, ele 
relata uma trajetória ousada, mas 
repleta de possibilidades de realiza-
ção de vida tanto para franqueados 
quanto para alunos de todas as fai-
xas etárias.

Sonho
“A Abra surgiu de um sonho de 

levar adiante um projeto de ensinar 
arte para as pessoas, atividade que 
eu já desempenhava desde os 14 
anos de idade. No início, contei com 
parceiros que me ajudaram com in-
vestimentos na parte administrativa, 
enquanto eu era responsável pela 

meçamos a elaborar os processos que 
deveriam ser usados para nós mesmos 
e, para isso, contratamos uma con-
sultoria e fi camos um ano em estudo 
antes de fazer a primeira formatação. 
Hoje, temos uma unidade própria, 
três franquias e pretendemos expandir 
para cidades que comportem mais de 
500 mil habitantes”.

Treinamento
“Não pensamos em franquear arte, 

mas, sim, em franquear uma fi losofi a 
de trabalho que tinha um diferencial 
em relação à concorrência. Já existiam 
escolas de arte, mas quisemos ir por 
outro caminho, buscando a alternativa 
de valorizar o ser humano por meio 
da arte. Em primeiro lugar, tínhamos 
que ter uma equipe de professores 

que, além do conhecimento 
técnico, tivesse um bom rela-
cionamento com as pessoas 
para conseguir transmitir o 
conhecimento necessário. 
Por isso, idealizamos o perfi l 
de professores que íamos 

buscar e começamos a pensar em 
como treinar esse profi ssional para que 
ele se adaptasse a esse sistema fl exível de 
ensino. O nosso professor tem que ser 
muito versátil dentro da modalidade 
dele, e temos isso muito claro, uma vez 
que ele entra, recebe um treinamento 
para se adequar ao ensino individua-
lizado, com o objetivo de abranger os 
conteúdos que envolvem cada curso, 
incluindo aqueles em que o aluno visa o 
autoconhecimento e também os cursos 
técnicos para aqueles que pretendem 
ingressar no mercado”.

parte didática e cultural. Meus só-
cios me auxiliaram na formatação 
de programas, na contratação de 
professores, nos eventos, enfi m, a 
levar o nome da escola. No come-

ço, éramos três sócios 
e depois chegamos a 
ser quatro. Entretanto, 
quando completamos 
dez anos de ativida-
des, passamos por um 
processo de divisão de 
sociedade em duplas, 
e, logicamente, todo 
mundo acaba perden-
do um pouco da força 

do grupo quando ele acaba disper-
sando-se. Depois, passamos por 
mais um processo de divisão de so-
ciedade no ano 2000, de modo que 

hoje sou o único responsável pela 
academia como sócio-fundador”.

Proposta
“Trouxemos para o mercado um 

conceito inédito em termos de valo-
rização do ser humano em detrimen-
to da técnica e com um sistema de 
atendimento individualizado. Todos 
esses fatores nos ajudaram a projetar 
a escola e a ganhar o reconhecimento 
que temos atualmente. Em 1997, che-
gamos à conclusão de que as unidades 
próprias eram ótimas, pois davam lu-
cro, mas era muito difícil organizá-las. 
Foi então que pensamos em formatar 
um sistema de franquias. No início, eu 
achava que não estávamos tão organi-
zados ainda a ponto de nos atirarmos 
no franchising, mas, conversando com 
pessoas do ramo, acabamos conven-
cendo-nos de que essa estratégia de 
expansão seria interessante até para 
nos organizarmos internamente. A 
partir da formatação da franquia, co-

“Trouxemos para o mercado um conceito 
inédito em termos de valorização do ser 

humano em detrimento da técnica e com um 
sistema de atendimento individualizado”.
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Laerte Galesso

Entrevista publicada em 10/12/2006 
e republicada agora para avalia-
ção histór ica das  exp er iências.  
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